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Что изменилось у заказчика

Заказчики больше не рассматривают запись разговоров как

самостоятельное решение. Сегодня им нужны инструменты

анализа коммуникаций, контроля качества, повышения

эффективности продаж и управления рисками.

Что это значит для партнёра

Возможность предлагать новые проекты уже

существующим клиентам и выстраивать долгосрочное

сотрудничество.

Продажа переходит от разовой поставки к развитию клиента: новые задачи, новые подразделения, новые бюджеты.



БЫЛО СТАЛО

Записать разговор Получить ценные данные из коммуникаций

Проверить выборочные звонки Анализировать весь поток коммуникаций

Работать только с ИТ Решать задачи бизнеса

Закрыть требование регулятора Повысить качество сервиса и эффективность продаж

Что это означает
для партнёра

•  новые бюджеты •  новые заказчики внутри

существующей базы

•  новые ЛПР •  новые проекты без

замены инфраструктуры



О КОМПАНИИ

Российский разработчик ПО для корпоративных коммуникаций и контакт-центров

Собственные программные
продукты

Развитие и адаптация
решений

Заказная разработка
в рамках экспертизы

Опыт внедрения в 
различных отраслях

компаний рейтинга РБК-500 –

наши клиенты

проектов по

России и СНГ

записываемых телефонов –

максимальное внедрение

Все решения находятся в реестре Минцифры России



Запись и анализ коммуникаций со встроенным ИИ

Видеообслуживание и видеопродажи

Массовые автоматизированные оповещения

Корпоративный телефонный справочник

Развитие и адаптация решений

Важно: все продукты независимы от конкретной платформы телефонии или контакт-центра.



ПОЧЕМУ AURUS

ПРЕИМУЩЕСТВО AURUS ВЫГОДА ПАРТНЁРУ

Только прикладной функционал для коммуникаций Решения приживаются у пользователей

Технологический нейтралитет, диалог со всеми вендорами Глубокие интеграции под каждую платформу

Современный стек, рефакторинг устаревшего Интерфейсы, которые нравятся пользователям

Опыт крупных внедрений: ИБ, деплоймент, нагрузка Проходим согласование смежных подразделений

Доработки и заказная разработка Не теряете сделку из-за нестандартного ТЗ

Речевые технологии и ИИ под KPI Продаёте больше, чем базовый функционал

Регистрация сделок и помощь на пресейле Защита проекта и выше конверсия



КАК ПРОДАВАТЬ

Руководитель
клиентского сервиса

Жалобы, качество обслуживания, 

причины ухода клиентов, 

видеообслуживание

Руководитель
контакт-центра

Контроль операторов, анализ всех 

разговоров, соблюдение скриптов

Служба
безопасности

Поиск и предотвращение инцидентов, 

расследования, контроль 

коммуникаций

Партнер получает •  готовую продуктовую матрицу •  ролевые предложения •  аргументацию под каждую

категорию заказчиков

Вы продаете не продукт, а решение конкретной бизнес-задачи



ЭКОНОМИКА ПАРТНЁРА

РАЗОВАЯ ВЫРУЧКА РЕГУЛЯРНАЯ ВЫРУЧКА

Лицензии Продление лицензий

ПО Сопровождение

Внедрение Расширение лицензий

Интеграция Подключение новых подразделений

Поставка программно-аппаратного комплекса Продажа дополнительных продуктов

Aurus предоставляет ПО и продуктовую экспертизу, партнёр формирует комплексное решение и экономику проекта.



ПОДДЕРЖКА

До продажи

•  регистрация проекта

•  специальные

коммерческие условия

•  совместная

квалификация

Во время продажи

•  участие во встречах

•  помощь в выборе 

решения

•  подготовка предложения

•  анализ требований

Во время пилота

•  демонстрации

•  тестовые лицензии

•  сопровождение 

пилотного проекта

После продажи

•  обучение продавцов

•  обучение пресейла

•  обучение технических 

специалистов

•  совместная реализация 

первых проектов

Партнёр не остаётся один на один с заказчиком ни на одном из этапов сделки.



МАТЕРИАЛЫ

Презентации Продуктовая матрица Ролевые предложения

Отраслевые сценарии Кейсы Опросники

Схемы решений Демонстрационные видео Материалы для защиты проекта

Результат: меньше времени на подготовку – быстрее выходите к заказчику с готовым предложением.



С ЧЕГО НАЧАТЬ

1
Выбрать 
подходящего 
заказчика

2
Определить 
бизнес-задачу и 
ЛПР

3 Зарегистрировать 
проект

4
Провести 
совместную 
квалификацию

5 Организовать 
демонстрацию

6 Подготовить 
предложение

7
Реализовать 
проект вместе с 
Aurus

Aurus помогает партнёрам не просто продавать программное обеспечение, а системно развивать существующих заказчиков, 

увеличивать средний чек и формировать регулярный доход за счёт новых проектов и долгосрочного сотрудничества.



Максим Кузнецов – коммерческий директор Aurus

Александр Аношин – генеральный директор Aurus

Обсудить партнерскую программу и зарегистрировать проект:

info@aurus5.ru
+7 (383) 344-92-92

Материалы и демо
Оставьте заявку – пришлём

партнёрский пакет

www.aurus5.ru
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